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RESUMO

Esse artigo pretende explorar elementos do pensamento econdmico presente em
Thorstein Veblen e Pierre Bourdieu na perspectiva de investigacdo da Historia do
Pensamento Econdmico. Esses dois autores, partindo de referéncias e campos de
analise distintos, produziram em suas teorias recursos analiticos comuns que podem ser
apropriados para a compreensdo da influéncia de aspectos culturais no processo
econémico, sobretudo a partir dos conceitos formulados de habitos, institui¢des, lucro
simbdlico ou expedientes de distin¢do social (consumo conspicuo).

Nessa perspectiva, o artigo se propde a realizar uma andlise historico-tedrica do
pensamento dos referidos autores, de forma comparada, a fim de detectar os principais
pontos de contato entre ambos no toca a compreensao das influéncias do valor cultural
e de suas instituicdes nos padrdes de organizacdo econdémica de uma sociedade.

ABSTRACT

This article aims to explore elements of economic thought present in Thorstein
Veblen and Pierre Bourdieu in research perspective of the History of Economic
Thought. These two authors, from references and distinct fields of analysis, produced
in their theories common analytical capabilities that may be appropriate for
understanding the influence of cultural aspects in the economic process, especially
since the idea of habits, institutions, symbolic profit or social distinction expedients
(conspicuous consumption).

In this perspective, the paper proposes to conduct an analysis of the historical
and theoretical thinking of these authors, so compared in order to detect the main
points of contact between the two rings in the understanding of the influences of
cultural value and its institutions in patterns economic comsuption of a society.
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1. UMA EPIGRAFE: ECONOMIA DA CULTURA, ECONOMIA INSTITUCIONAL

E OS ASPECTOS SIMBOLICOS DO CONSUMO

A verdadeira desgraca do dinheiro é que ele ndo respeita as hierarquias
tradicionais. O mais humilde dos artesdos seria capaz de ganhar uma fortuna
e comegar a pavonear-se vestido de pdrpura. A ordem feudal se esfacela.
Porém, uma vez ganho, o dinheiro costuma procurar aquilo que
supostamente ndo pode ser comprado. Talvez a primeira geracéo se contente
em haver adquirido riqueza material, mas a segunda ja ambiciona uma
distincdo que ndo se baseia em dinheiro, uma distin¢do que no passado s6 0
berco poderia conferir. Afinal de contas, o individuo, até mesmo o mais
rico, resiste a ideia de que seu valor possa ser quantificado em termos
monetarios, especialmente quando a riqueza nao foi ganha por ele.
Voltamos assim a convic¢do de Aquiles de que a individualidade humana
ndo tem preco, e chegamos a razdo de todos os esnobismos: quero ser
distinguido, mas como? (PARKS, 2009, p 12)

Ao longo da historia do pensamento econdmico, em que pese 0S componentes
culturais serem substantivamente representativos para as relagcbes econémicas, ndo se
verifica um campo abrangente de estudos em Economia da Cultura estabelecido com
abordagens historicas e processuais relacionadas. Em linhas gerais, falar da abordagem
econémica dos bens culturais (ou da abordagem cultural de fenbmenos econémicos) €
algo menos comum no que toca aos estudos académicos contemporaneos da Economia.
Nesse contexto, 0 que se distingue em geral sdo duas formas de tratamento do tema a
partir da l6gica econémica, que acabam por responder a leituras sob um prisma por um
lado heterodoxo e por outro ortodoxo.

A primeira delas, propondo uma analise mais abrangente, é a que trata a cultura
como substantivo. Destacam-se nesse campo as interpretacdes a respeito das relacdes
entre os valores morais de uma sociedade, suas crencas, religido e formacdo socio-
antropoldgica dos elementos que estruturam mercados. Pode-se dizer inclusive que
essa perspectiva permeou a Economia desde seus tempos mais remotos. De Jong
(2009), por exemplo, considera como antecedentes do debate sobre Economia e

Cultura as obras A Teoria dos Sentimentos Morais (1759) e A Riqueza das Nacoes



(1776), de Adam Smith, A Etica Protestante e o Espirito do Capitalismo (1905), de
Max Weber e O Capital (1867), de Karl Marx. Seguramente, podemos acrescentar a
estas a Teoria da Classe Ociosa (1906), de Thorstein Veblen. E uma Idgica, aos olhos
de hoje, se aproxima de leituras heterodoxas, na medida em que se descola dos
modelos analiticos neoclassicos centrados no valor utilidade e na escolha baseada

exclusivamente no célculo utilitario individual.

A segunda delas, que trata a Economia da Cultura a partir dos bens e produtos
econémicos com a particularidade de estarem ligados aos mercados de arte e cultura,
pressupde a cultura como adjetivo e em geral considera esses mercados a partir de uma
perspectiva ortodoxa com foco no comportamento individual. De Jong (2009),
considera essa leitura, vinculada ao hard core utilitaristal da Revolu¢cdo Marginalista
de Edgeworth, Jevons e Marshall, na tradicdo anglo-saxd e as contribuicdes de
Menger, na Escola Austriaca. Nessa visdo, aspectos externos ao individuo ndo séo
incorporados nos modelos analiticos.

Esse artigo busca resgatar a primeira tradicdo referida ao analisar de forma
comparada o pensamento de dois autores que assumem comumente a ideia-forca da
escolha econdmica ser pautada pelo contexto social. Consideramos, entdo, que o
approach teorico da Velha Economia Institucional, mais especificamente a partir da
obra de Thorstein Veblen lida com o fendbmeno da apropriacdo do valor simbdlico
como eixo condutor do comportamento econémico, determinando certas praticas
sociais como substrato da formacdo de instituicdes. Tal apropriacdo é a motivacao
central de determinadas praticas de consumo cultural geradoras de interacdo e

legitimacdo social. Por sua vez, Pierre Bourdieu define o valor simbo6lico como o

! Explicacdo do comportamento econdmico que se fundamenta nos principios do auto-interesse
e na maximizacao da utilidade, em um ambiente onde as preferéncias do consumidor sdo soberanas e
exercidas com completude informacional.



elemento de diferenciagdo presente em certas praticas de consumo, definidas em
funcdo de seu grau de legitimidade conferido pela sociedade e, a partir disso, de seu
poder de distincdo ou discriminagdo. A escolha, para o autor, depende do lucro
simbdlico que a decisdo econdmica oferece para 0s agentes e categorias sociais. Ao
oferecer projecdo social, o lucro simbdlico decorrente da pratica econbmica cria
condicOes para o estabelecimento de uma instituicdo, qual seja, aquela em que se
reconhece certa decisdo econdmica como um signo de distin¢do social.

Tais caracteres figuram como o ganho individual da legitimagdo de um
determinado status social, entendido como afirmagéo de certa posi¢do de importancia e
poder econdmico diante da sociedade. Esse ganho tem forte presenca na realizacéo de
certos tipos de consumo e de agbes sociais e filantropicas pro-sociedade, com a
pretensdo do agente econdmico de que essa acdo se dé a ver, para além dos impactos
financeiros do ato em si. Nisso esta inserido o conceito de uma agdo que implica
mobilizar canais de valorizacdo pessoal em relagdo a sociedade construidos pela
propria sociedade. Sdo, portanto, instituices, que justificam individual e socialmente a
decisdo econdmica.

Ha um lastro tedrico prévio que considera essa aproximacao. Colin Campbell
(1995) considera Bourdieu como "the
mostimportantcontemporarytheoristofconsumptionproper” (p. 9). Nesse contexto,
encontra similitudes analiticas importantes entre as obras Distinction: A Social
Critique of the JudgementofTaste (1984) e TheoryoftheLeisureClass (1899), ambas
centrais na producdo de Bourdieu e Veblen, respectivamente. Para Andrew Trigg
(2001) tais obras representam uma consistente critica a teoria neoclassica do consumo,
rompendo a logica da maximizacdo estdtica da utilidade individual associada

exclusivamente a preferénciasassumidas como variaveis dadas. O quadro analitico



acionado, portanto, € o de que as preferéncias sdo determinadas socialmente (por

influéncias exdgenas, portanto) a partir da posicdo dos individuos na hierarquia social.

Tal ideia-forca € analoga ao trabalho de Canterbery (1999), que aplica as
categorias analiticas veblenianas ao estudo de caso da obra “The GreatGatsby” (1925),
de Scott Fitzgerald, que tem como argumento a auséncia de cultura do novo rico
ascendente Gatsby para conquistar a refinada Daisy, proveniente de uma familia de
riqueza estabelecida e antiga. Seria a Cultura, portanto, um elemento provedor das
barreiras para a ascensdo e incorporacdo em um novo espacgo de vida social. Assim, a
classe ociosa “vebleniana’2, pelo consumo, aciona um capital cultural “bourdiano”
como um fator chave a ser considerado no computo do capital cultural adquirido
determinando posicéo distinta no quadro de vida social.

A questdo central desse artigo é levantar elementos tedricos analogos de dois
autores gque se aproximam do tema do consumo — e seus aspectos culturais — a partir de
campos distintos. Tal comparacdo pode oferecer insights importantes para o estudo de
campos ligados a Economia da Cultura, em sua perspectiva substantiva. Sintetizando
esse ponto, em analise que precede a esta em tema semelhante,Alonso (2005) indica
que:

“ [...] o enfoque que registra a contribui¢do do
consumo a estratificacdo e regulacdo social e seu
reflexo em cddigos culturais complexos se traduz na
competicdo distintiva, diferenciacdo e ostentacdo (no
enfoque que comeca com Veblen e avanca até

Bourdieu através da obra de autores intermediarios
como Norbert Elias” (p. 21, tradugao dos autores)”.




Para 0 autor, hd uma consistente aproximacao entre os dois pensadores aqui
aludidos, sobretudo a partir do conceito-chave de habitus como um mediador da
relacdo da classe social com os objetos, assumindo que “se pode encontrar em
Bourdieu um argumento explicativo idéntico ao formulado por Veblen: o gosto e os
objetos nos quais 0 mesmo se materializa sdo uma sintese totalizante estratificacao e
mobilidade social” (p. 39).

Nessa mesma linha, para Hodgson (2000):
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a maximizacdo nao pode proporcionar por si mesma uma
explicagdo completa da origem do comportamento que segue
regras. [....] De modo que a pergunta segue aberta: de onde
provém as regras de origem? N&o se pode responder
plenamente em termos de maximizagdo. E necessario incluir
explicagcdes adicionais sobre a origem [das regras] a0 menos
para completar a historia da maximizacdo. Na busca dessa
“causa primeira” noS vemos obrigados a considerar explicacdes
diferentes para a maximizacao e para o fato de que o individuo
confie em habitos e regras” (traducao do autor, p. 18).

De acordo com HODGSON (2006), as instituicdes sdo sistemas duraveis de
normas sociais estabelecidas e incorporadas — embedded — que estruturam a interacao
social. Nessa linha de andlise, entdo, a linguagem, a moeda, 0 sistema de pesos e
medidas, firmas e outras organizacdes, por exemplo, sdo instituicbes. Tais padrdes
obedecem a um movimento a partir do qual o individuo influencia as normas sociais,
que por sua vez criam o contexto que influencia a tomada de decisbes, fenémeno
definido por essa escola como o processo de causacdo cumulativa. A durabilidade das
instituicbes provém da capacidade de produzirem certa estabilidade nas expectativas
em relacdo ao comportamento dos demais agentes. E esses referidos padrdes de
comportamento sao transmitidos intertemporalmente a sucessivas geracGes, em um
circuito denominado reconstitutivedownwardcausation.Esses elementos estéo inseridos

em uma conexdo temporal tratada como o principio da causa¢do cumulativa, o que por



si s6 demarca as bases de uma teoria econdmica historica e conectada com trajetorias
especificas de cada situacdo e momento histérico das sociedades analisadas. S&o

protagonistas, nesse pondo, 0s habitos de pensamento, conforme indicam Nelson y
Sampat (2006):““0s economistas institucionais, desde Veblen até Hayek e Schotter, tem

definido as instituigdes como pautas comuns e esperadas de comportamento. E em seu
conceito de instituigdes, Veblen inclui os “héabitos de pensamento comuns a totalidade

dos homens” (p. 27).

Nessa perspectiva, a Economia pode ser entendida como parte de um todo e
inserida na cultura vigente, seja ela de lucro e racionalidade, seja distributiva ou
comunal. Assim, o ambiente cultural que circunda os agentes econdmicos pode ser
tratado como marco institucionalizante, produzindo valor e incentivos para

determinado tipo de comportamento.

A idéia-forca do pelo autor indica que a maximizacéo racional-utilitarista ndo
pode oferecer uma explicacdo totalizante do comportamento humano e também das

instituigdes, impondo o que o Hodgson chama de “imperialismo da Economia

Neoclassica”.

Assim, depreende-se dessas analises que a motivacdo para uma troca
econbmica € mais ampla do que os condicionantes da racionalidade tipicos do
pressuposto neoclassico. Os citados autores, assumem alguns pontos  pontos
especificos do pensamento da VEI, particularmente do que foi produzido por Thorstein
Veblen assim como do pensamento estruturalista de Pierre Bourdieu, 0s quais inspiram
a analise comparada desses dois autores a luz de pensamento econdmico que esse

artigo propde nos topicos seguintes.



2. INSTINTOS, HABITOS E CONSUMO CONSPICUO NA VELHA ECONOMIA

INSTITUCIONAL DE THORSTEIN VEBLEN

Veblen pode ser considerado o fundador e inspirador da corrente tedrica da
Economia conhecida por Velha Economia Institucional (VEI). O autor teve a
companhia de mais economistas que continuaram esse enfoque, contribuindo para certa
consolidacdo desse campo de analise na primeira metade do seculo XX, em especial
John Commons (1862-1945) e Wesley Mitchell (1874-1948). Esse corpo tedrico foi
retomado de forma mais regular somente a partir da década de 19702,

Sob édtica semelhante, um dos autores mais relevantes para o lastro tedrico da
agenda de pesquisa heterodoxa em Economia da Cultura ¢ Pierre Bourdieu. Em seu
trabalho sobre as facetas econdmicas dos bens simbolicos sdo centrais as concepcoes
de espaco social, capital cultural, lucro simbdlico e habitus. Interessa-nos acionar esses
elementos inseridos no campo econémico, na perspectiva das escolhas dos agentes
individuais submetidas ao meio social.

A estrutura tedrica basilar da VEI coloca em evidéncia determinados aspectos
exteriores ao individuo que interferem em aspectos econémicos e sociais. O nlcleo
duro da analise assume as instituicdes como habitos e regras formais e informais em
uma perspectiva evolucionaria, a partir do suposto de que a analise econémica opera
ndo como uma regra geral simplificada em equilibrio estatico, mas como um todo

organico em constante transformacao.

3por exemplo, Clarence Ayres (1891-1972), John Kenneth Galbraith (1908-2006), Warren Samuels
(1933-2011) e Geoffrey Hodgson (1946 - ), entre outros ndo menos relevantes.



Para o autor, “ag¢do instintiva ¢ teleoldgica, consciente entdo, e o alcance
teleolégico e visado de cada propenséo instintiva difere caracteristicamente de todo o
resto” (VEBLEN, 1983 p. 3). Ressalte-se que na concepcdo vebleniana hd uma
coatuacdo na tomada de decisdes entre tropismos (acOes irrefletidas e inconscientes) e
sentido teleolégico. Ambos, em menor ou maior grau, pendendo para um lado ou para
outro, compdem os habitos de pensamento, que sdo formados a partir da adicdo entre
instintos e condicionantes sociais que influenciam a tomada de decisdes,
necessariamente adquiridos do passado. Para Veblen (1983):

O conjunto de caminhos disponiveis para a escolha e atribuicao
de wvalor a qualquer tipo de comportamento, &,
substancialmente, uma questdo das tradicbes do passado, um
legado de habitos de pensamento acumulados através da
experiéncia de geracOes passadas. (p. 7, traducdo nossa,
1989).4

Os instintos aparecem entdo como propensdes inatas da natureza humana que
acabam por definir as finalidades do comportamento, influenciado por um caractere
teleologico, dado que almeja um fim de forma relativamente consciente. Para o autor,
quem faz a compensacéo entre esses dois extremos — demandas sociais em relacédo as
inclinacdes instintivas — € a inteligéncia humana, interferindo de forma reflexiva na
execucdo do que é inato, instintivo. Assim, ha uma mediacdo feita pela racionalidade
entre a acao tropismatica e as acdes teleoldgicas.

Para o autor, duas condicdes sdo evidenciadas nos instintos: por um lado, uma
relativa estabilidade, e por outro, uma ndo-determinacdo. Os componentes de
imutabilidade (relativa estabilidade) estdo associados aos elementos de comportamento

presentes intertemporalmente na humanidade. Porém, essas propensdes de

comportamento adaptam-se a parametros e demandas sociais, sendo determinadas a

4 Do original: “This apparatus of ways and means available for the pursuit of whatever may be

worth seeking is, substantially all, a matter of tradition out of the past, a legacy of habits of thought
accumulated through the experience of past generations.”



partir das instituicGes presentes e passadas e a0 mesmo tempo determinante das
futuras, reforcando o caréter evolucionério. Essa propriedade confere aos instintos a
condigéo de n&o- determinagéo.

VEBLEN (1983) avanga na questéo:

As formas usuais de fazer e pensar ndo apenas se convertem em
habitos correntes, mas também vém a ser sancionadas por
convengdes sociais, tornando-se aceitaveis e dando origem a
principios de conduta5 (traducdo nossa, p. 7).

Nessa leitura, a realizacdo dos fins como objetivos atavicos depende entdo das
convengdes sociais incorporadas como habitos de pensamento. As normas decorrentes
sdo fruto da normalizacdo desses habitos de pensamento, 0s quais, por sua vez, provém
das inclinages instintivas associadas a um nivel especifico de reflexo.

Uma boa sintese do conceito de instintos € que os mesmos sdo influenciados
por tropismos e pela teleologia, sendo esta mediada pelas normas sociais.
Individualmente, as forcas fisiologicas atraem o comportamento para um tipo de
padrdo irrefletido, mas que depende do todo social, que o influencia pelas normas que
pautam os habitos. Assim, o ambiente institucional e a evolucdo condicionam a
execucdo e a transmissdo dos padrdes comportamentais do homo oeconomicus.

Veblen traz contribuicBes relevantes para a teoria econémica evolucionaria. Em
seu artigo de 1898, Why economics isnotanevolutionary Science?, podem ser
encontrados alguns elementos de sua producdo académica basilar para a Economia
Institucional. Em especial, a observacdo da dimensdo coletiva da interdependéncia

social e cultural como fundamento da tomada de decisdes e a cumulatividade entre

presente e passado, a partir da qual o presente tem o poder de transferir seus valores

5 Do original: “The accustomed ways of doing and thinking not only become an habitual matter
of course, easy and obvious, but they come likewise to be sanctioned by social convention, and so
become right and proper and give rise to principles of conduct.” (p. 7)
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para o futuro, moldando-o em um ciclo de relag6es intertemporais que tém influéncia
no comportamento humano.

O caréter evolucionario, nesse sentido, estd na propriedade dos habitos
instalados e da cultura oferecerem um tipo leitura da realidade (assim como para 0s
genes da biologia, uma forma de selecdo para a evolugédo), que é fruto da acumulacéo
entre os elementos colhidos no seu tempo e na trajetéria passada. Nesse circuito, as
instituices sociais e culturais importam de forma definitiva para a compreensdo dos
padrdes de comportamento, que sdo dindmicos, em virtude de sua adequacdo a esse
movimento. Partindo do principio de que cada individuo é uma instituicdo e o
somatorio destas individualidades regula a vida social, a mudanca institucional pode
ser encarada tal qual a selecdo natural, com todas as resisténcias a mudanca e alta
dependéncia do passado, definindo a trajetoria institucional de uma sociedade.

Nesse sentido, para Conceicdo (2002),

[...] 0 que torna os institucionalistas evolucionarios é a negacéo
de pensar a economia em torno da nogdo de equilibrio ou
ajustamento marginal, reiterando a importancia do processo de
mudanca e transformacao. (p. 125)

As categorias de analise acionadas pela analise vebleniana precedem o que €
assumido pela teoria econdmica neoclassica como paradigma comportamental do
homo oeconomicus. Sob a Otica de Thorstein Veblen, a racionalidade medida pela
tomada de decisdes consistentes com as preferéncias (funcdo utilidade), configura-se
apenas em um caminho instrumental que se propde racionalista, mas ndo é o que
explica a acdo racional. Essa explicacdo, para o autor, é dada pelos elementos que
submetem os agentes ao entorno social convertidos em instituicoes.

Para a VEI, as instituices sdo estabelecidas a partir das normas, valores

sociais, regras e cultura de uma sociedade, sendo esses elementos os condicionantes
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mais representativos da tomada de decisdes. Nessas circunstancias, o agente individual
toma decisfes pautado por seus instintos expostos aos estimulos e limitacbes externos,
sendo estes condicionados pelas circunstancias institucionais aqui assumidas como
valores culturais. Cultura, nesse sentido, compreendida como crencgas, valores,
simbolos e padrGes de comportamento que evoluem e sdo transmitidos de forma
intertemporal.

Esses elementos estdo inseridos em uma conexdo temporal tratada como o
principio da causacdo cumulativa,que pode ser explicado como o acimulo parametros
de decisdes socialmente enraizados e acumulados pelo individuo ao longo de sua
trajetdria historica e que sdo acionados na tomada de decisdo, 0 que por si S0 demarca
as bases de uma teoria econdmica historica e conectada com trajetdrias especificas de
cada situagdo e momento historico das sociedades analisadas. Nessa perspectiva, a
Economia pode ser entendida como parte de um todo e inserida na cultura vigente, seja
ela de lucro e racionalidade, seja distributiva ou comunal. Assim, o ambiente cultural
que circunda os agentes econdémicos pode ser tratado como marco institucionalizante,
produzindo valor e incentivos para determinado tipo de comportamento.

No campo da formacao de valor a partir do consumo cultural, Veblen identifica
0 processo de transformacao institucional no cerne do que tratou como classe ociosa.
Em sua obra A Teoria da Classe Ociosa: um estudo econdémico das instituicdes,
publicada originalmente em 1899, o autor atribui o surgimento dessa classe ao periodo
de transicdo entre a selvageria e a barbarie social na historia da humanidade. Trata-se
de dois estagios evolutivos da sociedade — selvageria e barbarie — caracterizados pela
forma de organizacdo social em relacdo a propriedade e ao trabalho. Esses dois
elementos definem trés etapas no ambito da evolucdo histdrica: a) estagio predatorio:

demarcado pela auséncia da propriedade e divisdo do trabalho determinada pelo sexo,
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constituindo a selvageria; b) estagio quase-predatorio: institui-se a propriedade, e a
divisdo do trabalho é dada pelas classes sociais, constituindo a barbéarie; c) etapa
pacifica: propriedade garantida e trabalho assalariado, a partir do que é formado o
capitalismo.

Na etapa da barbarie, com a subsisténcia ja garantida a partir do aparecimento
da propriedade, articulam-se os instrumentos para a existéncia de uma classe ociosa,
liberada das atividades produtivas de necessidade imediata. Os demais agentes
econdmicos que ndo possuiam essa condi¢do passaram a almejar o pertencimento a
essa categoria. O sentimento geral, segundo Veblen, é o da emulacdo, expresso no
consumo de bens com a finalidade de se projetar em relacdo a outros grupos e de se
afirmar em relagcdo ao seu proprio. Para tanto, a existéncia da classe ociosa traz como
desdobramento o 6cio (ou consumo) conspicuo, no qual o tempo livre é apreciado nele
mesmo, desconectado de atividades industriais (ou produtivas do ponto de vista
econémico em sentido amplo). Ou seja, desfrutando dessas duas condi¢cfes, o agente
econémico sinaliza a seus pares que possui tempo disponivel alocado nas atividades
ndo-industriais, tais como a erudicdo, boas maneiras e praticas artisticas-culturais.

Nesse contexto, o autor indica a existéncia de alguns tipos especificos de
instintos verificaveis ao longo da historia da humanidade, entre eles o de producéo,
existente no periodo da selvageria, no qual a organizacdo social em grupos pequenos e
sedentéarios fez com que aquele individuo que produzisse um trabalho eficaz tendesse a
se projetar em relacdo ao grupo; o de inclinacdo paternal, associado a tendéncia do
homem a se preocupar com seus descendentes; a curiosidade va, instinto de busca do
conhecimento nele mesmo; e o instinto predatério, em que a competicdo se estabelece

como eixo. Os instintos predatdrios sdo 0s que reputamos mais relevantes para esse
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trabalho, pois € nessa esfera que aparecem os valores de diferenciacdo e competicao
simbolica.

A partir do momento da historia da humanidade em que o excedente econdmico
passa a existir e a propriedade privada comeca a se configurar, os esfor¢os produtivos,
apos obterem a satisfacdo das necessidades basicas, sdo direcionados para a emulacéo
ndo-produtiva e competicdo. Veblen (1983) entende a emulacdo e o instinto de
autopreservacdo como as caracteristicas econdmicas mais fortes e persistentes.
Podemos definir emulacdo como a atitude de um individuo em se projetar por algum
gesto (ou consumo) com o objetivo de ser mais estimado e reconhecido coletivamente
em relacdo aos outros membros de uma comunidade.

Sobretudo, aparece um signo de diferenciagdo a partir de uma separacdo das
funcbes da sociedade, e uma classe — chamada pelo autor de ociosa — passa a ser
caracterizada pela distin¢do através do consumo conspicuo de esporte, arte, reunides
sociais, vestuario, arquitetura, armas, jogos, dangas, entre outras atividades “nédo-
produtivas”, dado que “para o homem ocioso, o consumo conspicuo de bens valiosos ¢
um instrumento de respeitabilidade” (VEBLEN, 1983, p. 38).

Esses elementos de distin¢do, reunidos, sdo valorizados na medida em que 0s
habitos de pensamento os distinguem como uma pratica superior. O conceito de habito
é trabalhado por Veblen como um recurso explicativo acerca de como o processo de
institucionalizacdo de préaticas especificas € deflagrado. Os habitos de vida sdo
consolidados pelos padrdes de conduta da vida em sociedade, 0os quais, a0 serem
repetidos ou transferidos intergeracionalmente, se convertem em instituicbes que
orientam as normas sociais. Vale ressaltar o carater cumulativo que Veblen confere aos
habitos, incorporando a nocao de transferéncia entre geracGes e da importancia da

historia, da educacéo, treinamento e tradicdo. Para Veblen:
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Cumulativamente, portanto, o habito cria usos, costumes,
convencoes, preconcepcdes, compde principios de conduta que
fluem somente de modo indireto para a predisposicao nativa da
raca (VEBLEN, 1989, p. 38-9).

A partir dessa defini¢cdo, pode-se considerar os habitos como predisposicdes
para dar determinadas respostas a situacBes especificas. Essas inclinacbes sdo
adquiridas a partir de padrGes de repeticdo, que consistem em converter habitos de vida
em héabitos de pensamento, os quais sdo formas de condicionamento mais profundas,
dado que se descolam da esfera da prética cotidiana para um condicionamento dos
processos reflexivos, pautados por normas sociais enraizadas.

As normas sociais tém o poder de estabelecer sistemas de valores, visdo de
mundo e estratégias de comportamento. Esses fendmenos, produtos de habitos de
pensamento compartilhados por uma sociedade, definem as instituicdes. Estas tém um
inevitavel carater coletivo, pois sdo decorrentes de praticas sociais e, a0 mesmo tempo,
balizadoras do comportamento.

O conceito de instituicbes para a VEI corresponde, em linhas gerais, aos
habitos e regras de conduta (normas sociais) assumidos pela sociedade como expressao
dos padrdes de comportamento individuais (habitos de pensamento) dentro do contexto
de um todo social que ao mesmo tempo estrutura e é estruturado pelas instituices
(habitos de vida). Tal definicdo € um recurso analitico especifico e funcional.
Especifico, na medida das heterogeneidades internas da analise institucional que
dificultam a demarcacdo de um conceito universalmente aceito, e funcional, pois tem
condicBes de ser apropriado como uma ferramenta de analise acionada nos mais
diversos campos da acdo econdmica.

Esses conceitos instrumentais sdo de grande valia para o tratamento do valor

instalado nos bens culturais, em especial para compreender elementos ligados ao valor
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simbolico dos bens culturalmente relevantes para um determinado grupo social. No
topico posterior, serdo analisados alguns instrumentais teéricos selecionados da obra de
Pierre Bourdieu acerca do consumo e praticas culturais no campo econémico, 0s quais
reputa-se dialogar de forma instrumentalmente valida com as categorias veblenianas na

construcdo dos referenciais tedricos sobre o fendmeno de que trata essa tese.

3. HABITUS, ESPACO SOCIAL E DISTINCAO NA SOCIOLOGIA DA CULTURA

DE PIERRE BOURDIEU

Pierre Bourdieu possui como linha central de analise nos mais diversos objetos
0 conceito de campo, que pode ser definido como uma forma particular de espago
social que engloba individuos, grupos e instituigdes, tais como o campo artistico,
econémico, juridico, etc. De acordo com Bourdieu (1996), “a evolu¢do da sociedade
tende a fazer com que surjam universos (que chamo de campos) que tém leis préprias e
sdo autonomos”. A diferenciacdo, segundo o autor, se processa no interior de cada
campo e nas zonas de interacdo entre eles:
A teoria do processo de diferenciacdo e de autonomia dos
universos sociais com leis fundamentais diferentes leva a
explosdo da nocdo de interesse; ha tantas formas de libido,
tantos tipos de interesse, quanto hd campos. Cada campo, ao se
produzir, produz uma forma de interesse que, do ponto de vista
de um outro campo, pode parecer desinteresse (ou absurdo,
falta de realismo, loucura, etc). (BOURDIEU, 1996, p. 149)
Nessa conjuntura, a servico das formas de comportamento adjacentes a um
modo de agir dentro de um campo especifico, o valor simbdlico prepondera como

centro desses interesses. Bourdieu (1996) define entdo o capital simbdlico como

qualquer tipo de capital, seja ele econémico, cultural ou social, que é percebido a partir
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de esquemas classificatorios cognitivos, formados pela distribuicdo do capital no

campo especifico. Para o autor:
[...] o capital simbdlico que faz com que reverenciemos Luis XV
[...], sO existe na medida em que todas as pequenas diferengas,
as marcas sutis de distincdo na etiqueta e nos niveis sociais, nas
praticas e nas vestimentas, tudo o que compde a vida na corte,
sejam percebidas pelas pessoas que conhecem e reconhecem na
pratica (que incorporaram) um principio de diferenciacdo que
Ihes permite reconhecer todas essas diferencas e atribuir-lhes
valor. (p. 150)

O campo se inscreve em um processo de constante reprodugdo ou
transformagdo a partir de disputas sobre os tipos de capital existentes de forma
predominante. Para Bourdieu, esses tipos de capital sdo, principalmente, o capital
econémico e o capital cultural, como elementos de diferenciacdo. Em determinado
espaco social, a diferenca se da a partir das posses desses capitais em duas dimensoes:
o volume global de posse do capital dos dois tipos e 0 peso relativo de cada um na
soma do capital total. Essa disputa se da no contexto de um espaco social.

O espago social ou simbolico pode ser definido como um conjunto de posicdes
sociais vinculado, por uma relacdo de homologia6, a um conjunto de atividades
(pratica de futebol ou piano, por exemplo) ou de bens (casa de veraneio ou comprar
telas de pintores, por exemplo). No espaco social, 0s agentes sdo distribuidos de acordo
com os principios da diferenciacdo. Tais principios giram em torno do capital
econémico e do capital cultural que cada um dos individuos detém. A soma desses dois
tipos resulta no capital global existente no espaco social. Havera sempre agentes
detentores de maior ou menor capital global. Mesmo aqueles que detenham um capital

global equivalente podem diferir quanto a sua composicdo. Alguns podem deter uma

maior quantidade de capital econdmico em detrimento de capital cultural e vice-versa.

6 O autor recorre ao conceito biolégico de homologia, que significa o estudo das semelhancas
existentes entre estruturas de diferentes organismos.
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Esse € o caso, por exemplo, da dicotomia entre professores universitarios e pequenos
empresarios. Ambos sdo detentores de um volume semelhante de capital global, no
entanto 0s primeiros possuem mais capital cultural, e os outros, mais capital
econémico, ocupando um espacgo de posi¢des sociais distinto pela composicéo interna
desses capitais.

O espaco de posicdes sociais se define pelo sistema de separacGes diferenciais
que definem posicdes relativas no espaco social (sistema do capital econdmico e
sistema do capital cultural). Em virtude disso, sua formacdo é dada a partir de posic6es
de composicéo de capital estruturalmente distintas dentro desse sistema.

No entendimento do autor, para cada classe de posiches existe uma
correspondente classe de habitus (ou de gostos e praticas) produzidos pelos
condicionamentos sociais associados a posicdo ocupada pelo agente. Assim, uma
determinada classe de posicdo terd um habitus especifico, que serd um conjunto de
bens, propriedades ou praticas vinculadas entre si por uma afinidade de estilo.

O habitus pode entdo ser definido como a unidade de estilo que vincula as
praticas e os bens de um agente singular ou de uma classe de agentes. Dessa forma, é
uma “‘estrutura estruturante que organiza as praticas e as percepgoes das praticas”
(BOURDIEU, 2007a , p. 164). Sdo ao mesmo tempo elementos materiais de
diferenciacdo e a justificativa desta, a partir de préticas, que respondem a sua
composicdo passada projetada no presente. Assim, duas capacidades o definem: a)
produzir praticas e obras que podem ser classificadas objetivamente e b) diferenciar e
apreciar essas praticas pela formacdo do gosto, ou seja, a producdo de julgamentos. Da
soma dessas duas propriedades, forma-se o0 que o0 autor trata como o espaco social dos
estilos de vida. Para Bourdieu (2007b):

Necessidade incorporada, convertida em disposi¢do geradora de
praticas sensatas [...] o habitus [...] é o que faz com que o
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conjunto das préticas de um agente — ou do conjunto dos agentes
que sdo o produto de condigdes semelhantes — seja sistematico
por ser o produto da aplicagéo de esquemas idénticos. (p. 163)

O produto desses esquemas de comportamento pode ser definido como o estilo
de vida, que é o sistema de sinais socialmente qualificados dentro de um espaco social.
Um agente econdmico que habita (em termos sociais) no entorno de certo espago social
estd predisposto a aproximacao. Pessoas inscritas em um setor restrito deste espaco
serdo mais proximas (devido aos gostos e as propriedades). Para Pierre Bourdieu, no
entanto, isso ndo significa dizer que elas constituam uma classe no sentido de um
grupo social mobilizado por objetos comuns, mas sim pessoas com estilos de vida
semelhantes coexistindo no mesmo espaco social.

O habitus ndo é tropismatico (aos moldes dos instintos biologicos), tratando-se
de uma agdo espontanea e limitada. Para Bourdieu, ele ¢ “uma reagdo inteligente a
aspectos ativamente selecionados do real” e tem um carater historico, pois “ele é a
inércia, rastro de sua trajetoria passada”, além de ser “uma a¢do ao mesmo tempo
determinada e espontanea, determinada por estimulos convencionais e condicionais”
(1997, p.63).

A partir dos trés conceitos instrumentais aqui apresentados é possivel perceber
que a dinamica colocada na relacdo entre espaco social, habitus e capital cultural se
aproximam na constru¢do de uma teoria econdémica na visdo dos dois autores aqui
estudados. Tais similitudes sdo exploradas nesse trabalho de forma instrumental e esse
encontro é mediado a fim de uma associacdo cuidadosa de elementos especificos de

dois corpos tedricos distintos serdo tratados no topico que segue.
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4. UMA VISAO INTEGRADA INSTRUMENTAL: DA ECONOMIA
INSTITUCIONAL DE VEBLEN A ECONOMIA DAS TROCAS SIMBOLICAS DE

PIERRE BOURDIEU

Nos tdépicos anteriores, foram apresentados alguns recursos analiticos
selecionados de Thorstein Veblen — instintos, habitos e consumo conspicuo — e de
Pierre Bourdieu — campo, espaco social, habitus e capital cultural. Assume-se que uma
aproximacdo dessas categorias analiticas dos dois autores citados, colhidas com foco
no objeto de estudo, pode formar uma justificativa teorica eficiente para uma
aproximacao das teorias aqui estudadas. Por 6bvio que se trata de duas obras amplas e
que acionam recursos explicativos em campos distintos, mas é perceptivel uma linha
precisa de associa¢do de alguns instrumentais e conceitos que podem ser aproximados
a bem de formar uma explicagdo comum.

Conceicdo (2002), ao enumerar elementos que integram o0 corpo do
conhecimento institucionalista, sintetiza o core analitico que subsidia essa tarefa:

[...] a “teoria do valor” dos institucionalistas ndo se preocupa
com o0s precos relativos das mercadorias, mas com 0 processo
pelo qual os valores se incorporam e se projetam nas
instituicOes, estruturas e comportamentos sociais; a cultura tem
um papel dual no processo da “causacdo cumulativa” ou co-
evolucdo, porque é produto da continua interdependéncia entre
individuos e subgrupos; [...] e os institucionalistas sdo
holisticos, permitindo o recurso a outras disciplinas, o que
torna seu objeto de estudo econdmico, necessariamente,
multidisciplinar. (p. 127)

A posicdo critica em relacdo ao individualismo metodoldgico e ao atomismo
dos pressupostos da Economia pode ser considerado o ponto inicial de aproximacéo

entre o tratamento do pensamento econdmico de Pierre Bourdieu e o institucionalismo

de Thorstein Veblen. H4& uma concep¢do comum a ambos 0s autores acerca do
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ambiente — campo — em que se processam as relagdes econdmicas e no qual as forcas
sociais operam na criagdo de valores simbdlicos que afetam o real.

A perspectiva de como os valores se projetam nas instituicdes esta presente na
Economia desde as mais antigas formas de civilizagcdo. As trocas em mercados sao
realizadas entre agentes envolvendo tanto elementos econdmicos racionais quanto
valores simbélicos intrinsecos aos bens e neles impressos através de habitos, formas de
consumo ou simbolos sociais dessa pratica. Esses elementos condicionam tendéncias
comportamentais e transferem sua teia de significados as geragdes futuras.

Para essa problematizacdo, é relevante a analise de Mauss (1999), que analisa
0s aspectos mais importantes das trocas estudando as instituicbes que governam 0S
agrupamentos humanos ainda em estagios primitivos de desenvolvimento. O modelo
de trocas descrito pelo autor, o potlatch, ceriménia de nativos da Melanésia, € um
exemplo: quando um cla entrega um presente a outro, o recebedor contrai uma divida e
deve retribuir com um presente de valor superior. Todavia, ndo é possivel reduzir essa
instituicdo a um fendbmeno exclusivamente econdmico, visto que interfere em todas as
esferas sociais, tais como a religiosa, politica, artistica e juridica. O potlatch pode ser
considerado uma forma de contrato primitivo que revela padrdes de habitos fortemente
desenhados na expectativa facio ut facias 7 que tem a ver com o desejo de
diferenciacdo e competicdo e ndo necessariamente com a racionalidade inscrita na
proposicdo da logica de vantagens econémicas.

Para Veblen:

Os divertimentos custosos, tais como o potlatch [...] sdo
especialmente préprios para tal fim. O rival, com o qual quer o
dono da festa instituir uma comparacdo de opuléncia, é usado
desse modo como um meio para aquele fim; convidado pelo

dono da casa, o convidado consome vicariamente por seu
anfitrido, servindo ao mesmo tempo de testemunha do consumo

7 Faco para que fagas.
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de bens valiosos a que o anfitrido tem acesso e ndo pode
consumir sozinho, e presenciando todo o seu refinamento
social. (VEBLEN, 1983, p. 38)

A abordagem de Marcel Mauss sinaliza a importancia dos elementos
simbolicos envolvidos em trocas que, & primeira vista, parecem puramente
econdmicas. Esse aspecto simbdlico torna-se consideravelmente mais importante e
notavel quando assumimos que a escolha do agente econdbmico ndo reflete,
obrigatoriamente, o célculo computacional-racionalista da tomada de decisao.

O centro das teorias aqui comparadas € o de que habitos mentais tendem a
estabelecer uma valoragdo por signos de distin¢do. Portanto, a escolha esta conectada
com essa inspiracdo de ganhos simbdlicos da diferenciacdo para além da racionalidade
utilitarista. Essa abordagem esta na esséncia da critica de Bourdieu e Veblen a teoria
Neoclassica, em um recorte especifico do entendimento do campo econdémico por
ambos os autores.

Em sua analise sobre o campo econémico, Pierre Bourdieu considera 0s
padrdes de determinacdo dos principios racionais parametrizados do homo
oeconomicus uma espécie criacdo autorrealizavel, refém da scholasticfallacy, ou seja,
de um “erro intelectualista [...] pelo qual o cientista coloca na cabega dos agentes por
ele estudados [...] as construcdes tedricas que teve que elaborar para a compreensao de
suas praticas8” (BOURDIEU, 1997, p. 61-62, tradu¢do nossa). Bourdieu, assim como
Veblen, tece uma critica a abordagem ortodoxa da Economia, argumentando que 0s
pressupostos da racionalidade considerados pela ortodoxia econdémica como ex-ante
sdo uma construcdo social dependente dos processos historicos e presentes dentro do

contexto de vida dos agentes. Pierre Bourdieu entende por inadequada uma analise que

8 Do original: “...laquelle le savant place dans la téte des agents qu'il étudie, ménageres ou

ménages, entreprises ou entrepreneurs, etc., les considérations et les constructions théoriques qu'il a
dii élaborer pour rendre compte de leurs pratiques” (BOURDIEU, 1997, p. 61-62)
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se abstenha de compreender a génese do campo econdmico a partir da histéria do
processo de diferenciagdo e autonomizacdo dos agentes que o constituem. O autor
critica a acepcdo da economia na leitura neoclassica como esfera que obedece as suas
préprias leis dotadas de um tipo préprio de racionalidade.

Thorstein Veblen tem boa parte do substrato de sua teoria fundado no
rompimento com 0s pressupostos neoclassicos, tais como a oposicdo a visdo do
individuo como um maximizador e com capacidade computacional constantemente
acionada para a tomada de decisdes; a critica ao utilitarismo-hedonista, que atribui ao
homem uma postura individualista e socialmente passiva; a critica a ideia dos
pressupostos da tomada de decisdes racionais como mapa da conduta humana.
Conceicéo (2002) sintetiza esse approach:

Para os institucionalistas, a principal falha do pensamento
neoclassico estd no “individualismo metodolégico”, que
consiste em tratar individuos como independentes, auto-
subsistentes, com suas preferéncias dadas, enquanto que, em
realidade, os individuos sdo cultural e mutuamente
interdependentes, o que implica analisar o mercado do ponto de
vista do “coletivismo metodologico”. (p. 126).

Assim, depreende-se dessa analise que a motivacao para uma troca econémica
é mais ampla do que os condicionantes da racionalidade tipicos do pressuposto
neoclassico. Dentro dessa perspectiva, 0 conceito de habitus € instrumentalmente
importante, pois permite um rompimento com a logica cartesiana contida nos
pressupostos tradicionais da decisdo racional. A formacao do sistema de preferéncias ¢

fruto da trajetoria historica, ou seja, “o habitus ¢ subjetividade socializada,

transcendental historico, cujas categorias de percepcao e de apreciagdo (os sistemas de
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preferéncia) sdo o produto da historia coletiva e individual”’9 (BOURDIEU, 1997, p.
62, traducdo nossa).

No caso dos bens culturais, é perceptivel uma valoracdo ex-ante do processo de
consumao, particularmente pela vinculacdo do valor econdmico dos bens culturais a um
processo histérico de validacdo social da importancia desses bens e também uma
valoracdo ex-post pela experimentacdo e formacdo do habito. Isso gera uma
racionalidade particular, que segundo Maurice Godelier pode ser divida em dois tipos:
uma intencional, expressa pelos individuos; outra ndo-intencional, relativa aos sistemas
e ao espaco de convivio.

Para Godelier (1979), o principio da racionalidade seria para 0 mainstream
“um dado invaridvel da natureza humana, como um fato cotidiano e banal de
experiéncia que remete a um a priori ndo-historico” (p. 73). Essa racionalidade
proposta para o sistema econémico capitalista é limitada, sobretudo porque em termos
tedricos opera em um contexto de maximizacgéo especifica e unidirecional.

Os incentivos acionados para decisdo do agente econdmico partem, entdo, de
duas forcas que se coadunam para a tomada de decisGes: uma emana explicitamente
das preferéncias dos proprios individuos (instintos de Veblen ou habitus em Bourdieu),
enquanto a outra surge implicitamente da natureza da estrutura social. Esta, submetida
a legitimacdo institucional de um expediente de distingéo.

O citado signo de diferenciacdo, para VEBLEN (1983), identifica no
comportamento humano uma heranca imediata do passado barbaro, em que a
finalidade Gltima seria a aquisicdo de bens sem ter por intermediario o trabalho. No

passado barbaro, a indicacdo disso era a forca e no presente a riqueza ou poder social:

o Do original: «L'habitus est subjectivité socialisée, transcendantal historique dont les
catégories de perception et d'appréciation (les systtmes de préférence) sont le produit de I'histoire
collective et individuelle. » (p. 62).
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A fim de ficar bem aos olhos da comunidade, é necessario
atingir um certo e indefinido padrdo convencional de riqueza,
tal como no estagio predatério primitivo era necessario ao
homem barbaro atingir o padrdo de forca fisica e habilidade
com as armas de sua tribo. (p. 25)

Segundo o autor, ha o fato evidente de que a acumulacdo de bens em geral vai
além da medida racional de necessidades, fazendo com que a irracionalidade primitiva
seja mais presente no comportamento humano do que padrGes de racionalidade pré-
concebidos na definicdo do homo oeconomicus. Para Veblen (1983), no decorrer da
evolucdo cultural da humanidade, o aparecimento da classe ociosa se da de forma

simultanea ao surgimento da propriedade privada, e ambas s@o resultantes do mesmo

grupo de forgas econdmicas e vinculadas a um forte sentido de distin¢éo, pois:

O motivo que estd na raiz da propriedade é a emulacdo; e o
mesmo motivo de emulagdo continua ativo no desenvolvimento
posterior da instituicdo cujo surgimento ela tem propiciado,
assim como no desenvolvimento de todos esses tracos da
estrutura social aos quais esta instituicdo de propriedade atinge

(p. 25).

Dessa forma, a sociedade pecuniaria tem na emulacdo a instituicdo
determinante no ambito dos esforcos produtivos. Por ébvio, a producdo voltada para a
subsisténcia persiste, mas tudo o que excede esse nivel é objeto de emulacéo a partir do
modelo de vida e padrdes de consumo formados socialmente. Essa tipificacdo do ato
de consumir forma a categoria vebleniana do consumo conspicuo como consequéncia
do 6cio conspicuo, no sentido de radicalizacdo da sinalizacdo emulativa de que aquele
agente econémico é diferente, superior. Assim, para o0 autor, a servico da comparacéo
entre 0s agentes econdmicos, a pratica de esportes, religido e consumo de arte tornam-

se tdo relevantes quanto as guerras e a eficiéncia produtiva.
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O fendmeno da emulacéo se da dentro de certo espago social, nos campos de
forga nos quais os agentes se enfrentam com meios e fins diferenciados conforme sua
posicdo 10 nesse campo. Essas disputas contribuem para a conservacdo ou para a
transformacgéo da estrutura, dentro do que Bourdieu (2007b) chamou de efeito de
clube: ao penetrar em determinado espaco, os individuos devem cumprir as condi¢bes
que ele exige de seus ocupantes, quase sempre associadas a posse de capital, em suas
variadas espécies. O autor sintetiza:

Eles [os espacos] proporcionam capital social e capital
simbdlico, pelo efeito de clube que resulta da associacao
duréavel de pessoas e de coisas que, sendo diferentes da grande
maioria, tém em comum ndo serem comuns, isto &, na medida
em que elas excluem, em direito, todos 0s que ndo apresentam
todas as propriedades desejadas ou que apresentam uma (pelo
menos) das propriedades indesejadas (BOURDIEU, 2007b, p.
165).

Nesse quesito, aparece o que é conhecido como capital cultural como requisito
para adentrar em determinados espacos. Para Bourdieu, “pode ser a posse de certo
capital cultural, cuja auséncia pode impedir a apropriacdo real dos bens ditos
publicos 11 ou a propria intencdo de se apropriar deles.” (BOURDIEU, 2007b).
Portanto, o efeito de clube e a dimensdo da emulacdo nos auxiliam a compreender o

gesto do consumo econémico a partir do qual se evidencia um estimulo que justifica

um ato dentro de um paradigma racional tipicamente cultural.

10 Em termos da composigao de seu capital total (cultural e econdémico) e suas disputas.
1 Bens publicos no sentido socioldgico (bens de informacdo social), e ndo no sentido estrito
econdmico (indivisiveis e ndo excludentes).
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5. ALGUNS ELEMENTOS CONCLUSIVOS

As linhas gerais adotadas para a andlise dos autores aqui comparados denotam
uma aproximagdo bastante consistente que, com foco especifico em colher subsidios
para essa comparacao, entendemos que podem estar de forma sintética articuladas da
forma como mostra a tabela que segue:

(Tabela 1)

Diante dessa conformacéo analitica, entendemos que elementos selecionados da
obra dos dois autores comparados oferecem margens relevantes para alguns subsidios
teoricos de relevo para a teoria econémica do consumo. As praticas econdomicas, sem
duvida, necessitam do entorno social em que se processam para sua efetivacdo. Ha uma
valoracdo ex-post que quer nos parecer relevante para a valoragdo ex-ante de
posicionamentos assumidos pelo agente. Essa valoracdo (tanto por quem o pratica
quanto por quem valoriza a pratica) se da a partir do sentimento de emulacédo na busca
da distingdo dentro de certos espacos de relagGes sociais, tanto internamente ao espaco
social, em relacdo aos agentes que coexistem nele, quanto externamente em relacdo aos
agentes que ndo habitam o mesmo espaco social.

O que se propds nesse artigo € uma justaposicao teorica, levada a termo coma
aproximacao instrumental de dois autores que guardam relevo para o pensamento
econbmico. Em que pese esse resgate ser inicial e obviamente eivado de limitacdes
metodoldgicas, é perceptivel que uma retomada desse tipo de analise € coerente com a

necessidade contemporanea de resgate de elementos imprescindiveis a compreensao de
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processos econdmicos que impactam o bem-estar por muitas vezes estdo descolados
dos paradigmas que se entendem como centrais da teoria econdmica.

Assim, a materializacdo do gosto nas decisdes econdmicas na esfera do
consumo pode ser apreendida por uma analise estrutural e institucionalista do consumo
a partir dos dois autores aqui revisitados. Por 6bvio, ressalta-se que trata-se de uma
coleta de pontos especificos em duas teorias amplas, 0 que submete essa andlise a tal
limitacao.

De toda forma,revela-se a importancia da formacdo de valor na esfera do
consumo de forma descolada dos preceitos utilitarios neoclassicos da racionalidade
estrita. Esses conceitos instrumentais sdo de grande valia para o tratamento do valor
instalado nos bens culturais, em especial para compreender elementos ligados ao valor
simbdlico dos bens culturalmente relevantes para um determinado grupo social a partir

do consumo e das praticas culturais do campo econémico.
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