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ue fatores atraem
investimentos pa-
ra um pais? Bons
fundamentos ma-
€roecondmicos, es-
tabilidade politica e institucional,
boa nota nas agéncias de risco e
infraestrutura adequada. A res-
posta parece 6bvia, mas deixou
de ser com a entrada da China no
clube dos grandes investidores.

O comportamento chinés vai
em diregdo oposta. Comegou
com o financiamento do mega-
déficit americano nas transa-

¢oes correntes, formando maior
| carteira de ddlares do planeta.
A Argentina ameacga nao reco-
nhecer sua divida? E com ela
que a China fecha acordo. Cuba
estd isolada, a Venezuela estd que-
brando com a queda do prego do
petréleo? E para 14 que vai. Assim
também ocorre com os paises
africanos “desajustados” pelo pa-
drdo acima, dos quais os chineses
jé s@0 0 maior parceiro comercial.

Claro que se deve
negociar com a
China. Mas com
muita atengéo

A China faz isso porque sabe
que, quanto mais fragilizado
estiver o parceiro, mais tende a
ganhar. E faz isso porque tem
projeto: o pais precisa crescer
para enfrentar seus graves pro-
blemas sociais. Enquanto aqui
o desenvolvimentismo € execra-
do e usado como xingamento,
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14 estd na ordem do dia. O pafs,
em poucas décadas, ganhou
mais de 20 posigdes no ranking
global do PIB. S6 perde para os
EUA e deve se tornar, em breve,
a maior economia do planeta.
Para tanto, ignora os conselhos
ortodoxos: 0 mercado ¢ estimu-
lado, mas regulado. O fomento a
produgao cabe a seu banco esta-
tal, 0 maior do mundo.

Aqui, desindustrializagao ¢
considerada algo natural ¢ inevi-
tavel. L4, a industria € prioridade
para alavancar crescimento e
progresso tecnologico. Sua poli-
tica externa é pragmadtica e sem
reciprocidade: quer liberdade pa-
ra investir fora, mas dificilmente
abre 0 mercado — seu maior pa-
triménio real e potencial. Quer
comprar terras e construir estra-
das no Brasil - mas um brasileiro
tornar-se latifundidrio na China
s6 € possivel em delirio. Compra-
nos soja e minério de ferro, mas
in natura, pois o valor agregado
do beneficiamento ¢é deles. Nao
quero ser estraga-prazer e criticar
o acordo recente. Claro que se de-
ve negociar com a China — e com
todo o mundo -, ainda mais na
situagdo critica atual. Mas com
muita aten¢ao. Mostra a experi-
éncia que o bom negécio € sem-
pre para a China.

Ah;o-acordo prevé exportacio
de avides. Bem, mas a Embraer é
uma das tltimas empresas res-
tantes da época em que o Brasil,
como a China de hoje, tinha pro-
jeto de desenvolvimento.
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